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Der internationale Energiehandel ist das Kerngeschaft der EGL. Es umfasst folgende drei Bereiche: das Asset-
backed Trading zur Optimierung der Stromproduktion der eigenen Kraftwerke sowie der langfristigen Strom-
und Gasbezugsvertrage, den Eigenhandel sowie das Origination-Geschéft. Im Geschéftsbereich Energy Tra-
ding & Origination konzentriert sich die EGL auf den Ausbau des Origination-Geschafts in Europa.

Das Origination-Geschéft ist das Kundengeschéaft mit strukturierten Produkten und Dienstleistungen. Das
heisst, die EGL entwickelt fir Kunden in ganz Europa individuell auf deren Bediirfnisse angepasste, struk-
turierte Produkte und Dienstleistungen im Energiebereich. Unter anderem beschafft sie Energiemengen fiir
Grossverbraucher (Stadtwerke etc.), vermarktet jene von Stromproduzenten (Windkraftwerkbetreiber etc.)
und pflegt deren Energie-Portfolios. Die EGL wiederum teilt diese komplexen Stromlésungen in viele Einzel-
produkte auf und sichert sie weitestgehend am Energiemarkt ab. Das Origination-Geschéft setzt hohes Fach-
wissen und hervorragende Marktkenntnisse voraus.

Industrie (Papierhersteller, Stahl-/Aluminiumwerke etc.)

Kraftwerkinvestoren und -betreiber (Windparks, Solar-/Biogasanlagen, Wasser-/Gaskraftwerke etc.)
Stromversorgungsunternehmen/Stadtwerke

Einzelhandel (Detailhandel, Unternehmen mit zahlreichen Filialen etc.)

Die EGL ist unter den unabhéngigen Anbietern von Origination-Dienstleistungen fiihrend. Ihr Geschéftsmodell
unterscheidet sich von jenem der Mitbewerber: In den meisten européischen Mérkten ist sie dezentral direkt
vor Ort tatig. Deshalb kennt sie die lokalen Marktmechanismen sowie den landerlbergreifenden Stromhandel
sehr gut. Weil sie mit vielen sich untereinander stark beeinflussenden Commodities (Strom, Gas, Kohle, Erddl,
Zertifikate etc.) handelt, versteht die EGL deren Abhéngigkeiten und deren Auswirkungen auf den Strom- und
Gaspreis. Eine eigene Marktanalyseabteilung liefert zudem zuverldssige Daten und professionelle Einschat-
zungen. Diese Eigenschaften machen die EGL agil und schnell im Origination-Geschéft. Davon profitieren Kun-
den mit komplexen Anspriichen, die innovative, massgeschneiderte Energieldsungen wiinschen.

Dank ihrer internationalen Ausrichtung und Vernetzung kann die EGL das Energie-Portfolio fiir international
tatige, energieintensive Unternehmen ganzheitlich verwalten (= Paneuropdisches Portfolio-Management).
Zum einen profitiert der Kunde von giinstigen, berechenbaren Energiepreisen. Zum anderen erhélt der Kunde
Energiel6sungen aus einer Hand in allen Léndern, inkl. Gesamtrisikoeinschdtzung und -beratung in Energie-
beschaffungsfragen.

Budapest (Ungarn), Bukarest (Ruménien), Briissel (Benelux & Frankreich), Dietikon (Schweiz, Slowakische
Republik, Tschechische Republik), Diisseldorf und Leipzig (Deutschland), Genua (ltalien), Helsinki (Finn-
land & Baltic), Istanbul (Tirkei/Joint-Venture mit Demiréren), London (Grossbritannien), Madrid (Spanien
& Portugal), Malmé (Schweden), Oslo (Norwegen & Danemark), Sofia (Bulgarien), Warschau (Polen), Wien
(Osterreich)
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Anwendungsbeispiele

Ein Investor will einen Windpark in Deutschland bauen. Das Bankenkonsortium finanziert das Projekt nur,
wenn ein berechenbarer, regelméassiger Umsatz beim Verkauf des Windstroms garantiert ist. Die EGL bietet
dem Investor und dem Bankenkonsortium eine Absatzgarantie, die Uber die klassische Einspeisevergiitung
hinausgeht und ibernimmt den Windstromabsatz fiir die ersten Jahre zu einem festgelegten Preis.

Ein Stahlproduzent in Schweden hat langfristige Absatzvertrage fir seine eigenen Stahlprodukte. Diese sind
nur profitabel, wenn der Strompreis zum Stahlschmelzen nicht iiber einen entsprechenden Preis hinausgeht.
Dennoch mdchte das Stahlunternehmen von sinkenden Strompreisen profitieren. Die EGL bietet dem Stahl-
produzenten eine Grundmenge Strom zu Fixpreisen (oder indexierten Preisen) an und sichert den Rest Uber
Optionen ab.

Ein Unternehmen mit Hauptsitz in Spanien und zahlreichen Filialen in Deutschland, Italien, Frankreich und
England hat hohe Stromkosten. Deshalb will es den Strom zentral einkaufen und verwalten. Die EGL bietet
dem Unternehmen ein Paneuropdisches Portfolio-Management an: die EGL kauft den Strom fiir den Kunden
in einem gesamten Portfolio ein und verteilt diese Mengen gezielt auf die einzelnen Filialen.
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